MA

Chambre

Bien préparer son Salon de mbr
L ) : « Metiers
I’ Artisanat Mauriennais 2022 < /Artisanat

1 jour — 7 heures AUVERGNE-RHONE-ALPES
OBJECTIFS ET COMPETENCES VISEES

= Créer une ambiance et un décor favorisant la vente

= Optimiser la présentation de ses produits pour les valoriser

« Identifier de nouveaux clients et prospects pour enrichir son fichier
clients et développer ses actions de prospection commerciale post
salon.

PROGRAMME

Les réglementations et concepts de base — séquence 1
* lareglementation a connaitre

 les différents types de stands et leur role

« différents matériels de présentation et décoration

Votre stand ou I'art de présenter votre savoir fair ~ e— séquence 2
» Pertinence d’'un point de vente

* Le stand

* Aménagements et présentation des produits

» Référencement local et plan de communication

Votre réle au sein de votre stand— séquence 3
¢ Votre posture

« Savoir pitcher sur son stand

« L'attractivité par I'animation

« Evaluer les retombées

MATERIEL ET MODALITES PEDAGOGIQUES

Formation en présentiel
Modalités pédagogiques : mise en situation et illustration par des
exemples de pages modeles pour les bonnes pratiques

FORMATEUR

Formation animée par un spécialiste en Développement commercial : CV
Formateur disponible sur demande

MODALITES D’EVALUATION

- Evaluation des acquis en cours en fin de formation : Quiz, exercice
pratique, étude de cas, jeu de réles, mise en situation...

- Evaluation de la satisfaction de chaque stagiaire a la fin de la
formation

Mise a jour le 25/10/2021

CGV a consulter sur notre site internet : https://www.cma-savoie.fr/formations




